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Warsztaty dla przedsiebiorcow sektora matych i srednich przedsiebiorstw

z wojewodztwa $lgskiego, planujacych dziatalnos¢ eksportowa/eksporterow

Termin szkolenia: 30-31.05.2022 r.

Miejsce szkolenia: Hotel Scout sp. z 0.0., ul. Drogowcéw 12, Czestochowa

| dzien szkolenia

Harmonogram zajec:

09.45 -
10.00 -
10.10-
11.30-
11.45-
13.15-
13.30-
15.00 -

10.00  Rejestracja uczestnikow

10.10 Rozpoczecie warsztatéw

11.30 | czesc zajec

11.45  Przerwa kawowa

13.15 |l czesc zajed

13.30  Przerwa kawowa

15.00  Ill czes¢ zajec

15.30  Sesja pytan i odpowiedzi. Podsumowanie pierwszego dnia warsztatow

Zagadnienia prawne zwigzane z dziatalnoscig eksportowa

ogdlny kontekst prawny (wewngatrzwspolnotowa dostawa towardw i ustug, wymiana handlowa
z krajami poza Unig Europejskg)

obowiazki podatkowe, procedury celne i dokumentacja eksportowa

formy prawne prowadzenia dziatalnosci eksportowe;j

problematyka uméw handlowych

ochrona prawno-autorska, prawo wtasnosci przemystowej i tajemnica przedsiebiorstwa
(patenty/wzory/znaki/oznaczenia, przenoszenie praw, zakres ochrony, Konwencja Berneriska a
systemy krajowe, know-how)

,putapki” w umowach handlowych — na co nalezy zwracac szczegdlng uwage

Marketing miedzynarodowy i globalny

modele funkcjonowania marketingu miedzynarodowego

ocena srodowiska marketingowego, kontekst kulturowy

strategie komunikacji marketingowej na rynkach zagranicznych

projektowanie marki (decyzje dotyczgce wyboru programu i organizacji marketingu, analiza
semiotyczna przekazu, e-marketing)

wptyw COVID19 na dziatania marketingowe na arenie miedzynarodowej — szanse

i zagrozenia

Jak sporzadzi¢ skuteczng oferte eksportowa? Wizytdwka firmy, ktérg mozna zdoby¢ klientow
trendy w ofertowaniu na wybranych rynkach zagranicznych — jak osiggna¢ sukces

strategie skutecznych promocji miedzynarodowych
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Rozwoju Regionalnego

Il dzien szkolenia

Harmonogram zaje¢:

09.45-10.00  Rejestracja uczestnikow

10.00-10.10 Rozpoczecie warsztatow

10.10-11.30 | czesc zajec

11.30-11.45  Przerwa kawowa

11.45-13.15 |l cze$¢ zajec

13.15-13.30 Przerwa kawowa

13.30-15.00 1l cze$é zajec

15.00-15.30  Sesja pytan i odpowiedzi. Podsumowanie drugiego dnia warsztatow.

Proces umiedzynarodowienia przedsiebiorstwa

modele biznesowe internacjonalizacji

wybor sposobu uczestnictwa w rynku (eksport posredni/bezposredni/kooperacyjny, e-commerce,
dropshipping, powigzania kontraktowe)

decyzje eksportowe (produkt, cena, dobdr partneréw)

wybér rynkéw

ryzyko eksportowe — metody analizy

perspektywy wspotpracy miedzynarodowej w nowej rzeczywistosci — gospodarka po pandemii Covid19
nowe nisze rynkowe dla polskich przedsiebiorstw

e-commerce - nowa era transgranicznego handlu

mozliwosci wejscia na wybrane rynki zagraniczne poza UE np. Afryki, Azji, Ameryki

Zagadnienia finansowe zwigzane z dziatalnoscig eksportowg

finansowanie i zabezpieczenie transakcji w obrocie miedzynarodowym (ryzyko w transakcjach
zagranicznych, reguty incoterms, zabezpieczenia w handlu zagranicznym, ubezpieczenia eksportowe
mozliwosci dofinansowania dziatalnosci eksportowej — jak pozyskac wsparcie z Srodkéw UE
negocjacje uméw handlowych — jak osiggng¢ zamierzone cele

test gotowosci do eksportu - - analiza przedsiebiorstwa przed "wyjsciem" za granice

Podczas warsztatow omdwione zostang skutki wojny w Ukrainie na sytuacje gospodarcza.



